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CREER - OPPORTUNITES

Créez vos opportunités sur OOTI, celles-ci ne seront
pas comprises dans le prévisionnel de chiffre
d'affaires tant gu’elles n‘auront pas été gagnees.
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OPPORTUNITES

(Cliguez sur le titre)

Qu'est-ce que c’'est ? Pourquoi ? Quand ?

OOTI différencie les opportunités des projets Depuis 'onglet Opportunités, Des que vous

signés. Une opportunité correspond a un travaillez sur ces projets, commencez a travailler
projet non signé, un concours par exemple, éditez des devis et sur une opportunité.
dont les honoraires ne rentrent pas dans le propositions d’honoraires, puis

prévisionnel de chiffre d'affaires. Cependant,  transformez-les en un seul clic

OOTI vous permet de suivre le cycle de vie en projets signés une fois les

de vos prospects, jusqu’d la signature. contrats actés.
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Les étapes

(Cliguez sur le titre)

Qu’est-ce que c'est ?

Parameétrez le systeme d'étapes des opportunités afin de les catégoriser
ou les segmenter. Cliquez sur “gérer les étapes” pour créer vos étapes et
ajouter leurs probabilités de signatures.
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Merci ! N'hésitez pas a nous
contacter par mail ou via le Chat si
vous avez des questions.




